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Polacy otwarci na nowosci - jeszcze wieksze zainteresowanie ustugami
spa
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Po raz pierwszy w czotdwce najbardziej oczekiwanych prezentéw gwiazdkowych znalazty sie zabiegi upiekszajgce. Tak
wynika z badan zachowan konsumenckich zwigzanych ze swietami przeprowadzonych przez firme konsultingowg
Deloitte.

Dla branzy spa &amp; wellness to bardzo dobra informacja, tym bardziej, Ze jak wykazujg badania Deloitte, Polacy
pragng przeznaczy¢ w tym roku o 13 proc. wiecej srodkéw na organizacje swiat niz w ubiegtym roku i po raz pierwszy

wieksza cze$¢ kwoty wydawanej w Swieta przypadnie na prezenty, a nie jak do tej pory na zywnos¢.

Rzeczywiscie, obserwujemy coraz wieksze zainteresowanie voucherami na zabiegi i kuponami upominkowymi. Liczba
sprzedawanych w ten sposob zabiegoéw w naszym spa wzrasta z roku na rok - twierdzi Katarzyna Romowicz, specjalista
ds. sprzedazy internetowej w Hotelu Mercure Ractawice Dostorice Conference &amp; Spa. - Oczywiscie najwieksze
zainteresowanie masazami, zabiegami na twarz i ciato jest w grudniu, ale doskonale sprzedaja sie rowniez przy okaziji
innych Swiat - coraz czesciej na Dzien Babci, Walentynki czy Dzien Matki - dodaje.

W badaniu Deloitte respondenci wskazujg réwniez na kupony upominkowe. Coraz wiecej sklepdw posiada je w swojej
ofercie. Atrakcyjno$¢ bondw upominkowych czy to tych na zabiegi upiekszajace czy inne ustugi lub towary jest ogromna,
zwilaszcza dla osoby przyjmujgcej upominek. Przede wszystkim obdarowywana osoba sama moze zdecydowac na co
przeznaczy przekazang w formie vouchera kwote. Kupi ustuge lub towar, ktéry sprawi jej najwiekszg przyjemno$c¢, a w

najgorszym przypadku odda go innej osobie.
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