zarabiaj 2PN | Eksperckie zrédio wiedzy o turystyce
naturystyce.pl

Bankructwa nie wystraszyty turystow

2013-06-16

Zagrozone upadto$cig moga by¢ mate, nieznane na rynku biura podrdzy. Za to tym duzym powodzi sie z roku na rok
coraz lepiej. Biura podrozy nie moga narzekac: sprzedaz wakacyjnych wycieczek podskoczyta mocno w gore. Wedtug
Polskiego Zwigzku Organizatoréw Turystyki (PZOT), ubiegly tydzien nalezat do najlepszych od poczatku roku.

W poréwnaniu z tym samym okresem rok temu liczba klientéw poszia w gére o prawie 70 proc. A liczba rezerwacji o
przeszto 65 proc. - Skumulowana sprzedaz lata, do niedawna stabsza niz przed rokiem, przekroczyta wreszcie

ubiegtoroczny poziom o 2,4 proc. - podkresla Krzysztof Piatek, prezes PZOT.

W duzych biurach jest jeszcze lepiej. - Na koniec ubiegtego tygodnia mielismy 21,5 procent wzrostu sprzedazy rok do
roku - mowi Remigiusz Talarek, wiceprezes Rainbow Tours. Ten trzeci pod wzgledem przychodéw touroperator
sprzedat na okres wakacyjny grubo ponad 100 tys. miejsc.

Z kolei najwiekszy na polskim rynku touroperator - ltaka - prognozuje na ten rok przychody na poziomie ponad 1,3 mid
zt w poréwnaniu z 1,14 mld zt w 2012 r. oraz liczbe klientéw na przeszito pét miliona. - Sprzedaz tegorocznej oferty
letniej w okresie od listopada do korhca maja byta wyzsza niz rok wczesniej o 12-13 proc. Ale w pierwszych dziesieciu

dniach czerwca podskoczyta o 60 proc. - zaznacza Piotr Henicz, wiceprezes ltaki.

Touroperatorzy poprawig tez swoje finanse. - Polepszyta sie jako$¢ sprzedazy. Marze sg wyzsze niz przed rokiem, a
biura lepiej przygotowane pod wzgledem organizacyjnym - twierdzi Marek Andryszak, prezes TUI Poland. Na poziom
marz wpltywa korzystniejszy w tym roku kurs ztotego. A takze stabilne i nizsze niz przed rokiem ceny paliw. Nieco
wyzsze sg ceny wycieczek.

Ale tymi lepszymi wynikami cieszg sie przede wszystkim duze biura podrézy. Korzystajg bowiem na obawach turystow
przed bankructwem organizatora wyjazdu. Od ubiegtych wakaciji, w czasie ktorych splajtowato az 15 biur podrézy, udziat

najbardziej rozpoznawalnych na rynku marek w sprzedazy wycieczek systematycznie rosnie.

- Ludzie bojg sie kupowa¢ imprezy w matych i nieznanych firmach. W tym roku te obawy jeszcze zwiekszyta
niewyptacalnos¢ biura podrézy GTI Travel Poland - méwi Marzena Zarzycka, szefowa branzowych "Wiadomosci
Turystycznych". Szacuje sie, ze dziesie¢ najwiekszych biur moze zgarnia¢ z rynku nawet 80 proc. przychodéw catego
sektora zagranicznej turystyki wyjazdowe;.

W warunkach takiej konkurencji mate firmy moga mie¢ coraz wieksze ktopoty. Przeprowadzone na poczatku roku
badanie wywiadowni gospodarczej DB Bisnode Polska pokazato, Zze przeszito potowa matych biur podrézy znajduje sie
w stabej i bardzo ztej kondyciji finansowe;j. - Wsrdd biur zatrudniajgcych od 10 do 25 oséb przeszio jedna piagta
zagrozona jest bankructwem, a jedna trzecia ma powazne problemy z utrzymaniem ptynnosci - ostrzegat Tomasz
Starzyk, specjalista w D&amp;B. W poréwnaniu z ubiegtym rokiem przybyto zadtuzonych biur podrézy i agenciji
turystycznych w Krajowym Rejestrze Dtugdéw: na koniec maja widniaty tam 454 firmy z niesptacanymi dtugami na taczng
kwote prawie 8,9 min ziotych.

Zdaniem ekspertéw, w tym roku nie bedzie jednak takiej spektakularnej fali upadtosci jak przed rokiem. - Kilku mozna



sie spodziewac. Ale ten rok bedzie dla branzy lepszy niz poprzedni - uwaza Andrzej Betlej, wspoétzatozyciel firmy Travel
Data monitorujacej rynek turystyki wyjazdowej. Z drugiej strony, tegoroczne dwie plajty - GTI Travel oraz R&#039;Tour -

miaty miejsce juz na poczatku czerwca. Tymczasem ubiegtoroczne zaczety sie dopiero w lipcu. Mozna dopatrywac sie w
tym ztego prognostyku.



